DAFTAR RIWAYAT HIDUP

Data Pribadi

Nama 



:  Arif Purwono

Tempat dan tanggal lahir
:  Surabaya, 09 Oktober 1983

Agama



:  Islam

Jenis Kelamin


:  Laki-laki

Kewarganegaraan

:  Indonesia

Status Pernikahan

:  Menikah
Telp. Rumah


:  031-5030017

Handphone


:  081318725850
Email



:  arif_purwonoccn@yahoo.com
Alamat


:  Jl. Prambanan 12 B Surabaya 60131          

Riwayat Pendidikan Formal

	No
	Lembaga Pendidikan
	Tahun

	1.
	SDN Pacarkeling VII Surabaya
	1990-1996

	2.
	SMPN 29 Surabaya
	1996-1999

	3.
	SMU 17 Agustus 1945 Surabaya
	1999-2002

	4.
	UNIVERSITAS AIRLANGGA Surabaya :

Program Diploma III Manajemen Pemasaran
	2003-2008


Kursus dan Pendidikan Non Formal

· Kursus Bahasa Inggris - Pre Intermediate di EF (English First), Surabaya (1999 – 2001).

· Kursus pelajaran umum – SLTP di lembaga pendidikan Primagama, Surabaya (1998).

Pengalaman Organisasi 

· Anggota pecinta alam BRIPATAGA di smu 17 Agustus 1945 Surabaya.    

· Anggota UKF (unit kegiatan fakultas) sepak bola fakultas ekonomi Universitas Airlangga Surabaya.

· Anggota Divisi Perlengkapan & Transportasi panitia Prasasti D3 manajemen pemasaran Universitas Airlangga Surabaya di Cuban Talun-Malang.

· Anggota Divisi keamanan panitia KLMP (kenal lingkungan manajemen pemasaran) D3 manajemen pemasaran Universitas Airlangga Surabaya di Rindam-Malang.

Pengalaman Kerja 
· Staff Marketing CRO (Customer Relationship Officer) KTA PL di ABN AMRO Bank, Surabaya periode Maret 2008 s/d Januari 2010.
· Staff SMR (Survey and Merchandise) untuk survey penjualan Pelumas Pertamina di CV. Global Tira, Surabaya periode Maret 2010 s/d Maret 2011.

· Staff Marketing CRO (Customer Relationship Officer) di PT. Waru Abadi (Semen Gresik Group), cabang Sukabumi, cabang Cianjur, cabang Bandung dan cabang Cianjur periode Mei 2011 s/d Februari 2015.
· Support Distributor di PT. Kokoh Inti Arebama, Tbk (Siam Cement Group), cab Bandung periode Juni 2015 s/d sekarang.
Tanggung Jawab Pekerjaan :

1. Melakukan analisa dan survey market untuk mengetahui pergerakan dari semen kompetitor dengan melakukan kunjungan ke retailer bahan bangunan.

2. Membantu distributor untuk membuka area – area market baru dengan melakukan kunjungan ke retailer bahan bangunan.

3. Memberikan informasi tentang harga, promosi dan pencapaian target penjualan semen SCG kepada distributor yang di support.
4. Memberikan evaluasi penilaian tentang kinerja distributor.
Kemampuan

· Bahasa Inggris (Aktif dan Pasif)
· MS Office.

· Internet dan Messenger.

Demikian daftar riwayat hidup ini saya buat dengan sebenar – benarnya.




















Yang membuat,









      Arif Purwono, A. Md.

